





















































































































































































































































































































                                                 

























































































































































1999     $132.21     $114.01
2000     $101.62  $94.28
2001  $81.94  $72.65
2002  $71.96  $73.59
2003          $117.08     $101.23
2004  $66.07  $51.71








































1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006
Increased Revenue Preconditioning Costs Profits
 
 
  Overall, the average net return from preconditioning is $35.90 for steers and $26.12 for 
heifers.  This number can impact total revenues greatly.  When many calves are preconditioned 
this number will multiply, increasing revenues.  With careful management these revenues can 
continue to be achieved.   
  It should be taken into consideration though that 2006 was not profitable for 
preconditioning.  Different factors that made this occur.  In 2006 a drought occurred in much of 
the southern plains, causing a shortage of hay.  This price change greatly affected the expense 
bill for preconditioning.  In addition, cattle prices fell between October and December instead of 
rising as they generally do.  Expenses were increased and revenues were decreased, in an 
amount large enough that preconditioning became unprofitable.  Cattle producers should 
watch for some of these signs as an indication of when preconditioning is not profitable.  Yet, 
overall, preconditioning can greatly enhance the income of an operation and should be 
considered when raising and marketing calves.   
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Summary and Conclusions 
Preconditioning is one alternative for cow/calf producers in Oklahoma to enhance 
their profits.  The additional revenue received from preconditioning can greatly impact the 
farm’s returns.  A small chance that those who precondition their calves will not receive a 
premium from it is possible, as seen above when nine out of the 10 years were profitable.  
Monitoring feed costs and cattle prices, in conjuction with the model in this paper, can help 
producers forecast years in which preconditioning might become unprofitable – such as the 
year 2006.   
In addition, those who choose to have their calves third‐party certified can receive 
higher premiums in addition to those received by non‐third‐party certified preconditioned 
calves, yet certification has added costs as well.  Even for a small producer who will only 
market 35 calves, preconditioning can easily bring in a thousand more dollars in profit.  
Cow/calf producers should strongly consider preconditioning as an alternative to 
traditionally marketing weaned calves if they have not done so already.   
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